Decoracao de
Eventosde A aZ

18 a 22 de maio as 19h

A E N T R I l : ( : A D O Desvendarei os segredos do que
€ viver de sonhos e o novo e

mercado pés pandemia.

SER V IQO D I‘: com Rachel Serrat
decoradora hd 11 anos com

mais de 700 eventos realizados

DECORAGAO o

@ @ramels{érratbficial

19 de Maio de 2020




Passo 1 - Pré-venda

Visita Técnica* somente quando nao
conhecemos o local e com o cliente na
etapa de fechamento
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Passo 2 - Pos-venda (Planejamento)

Visita Técnica* somente quando o
parceiro nao conhece o local ou termos
uma criagao nova.
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Passo 3 - Pos-venda (Organizacao)
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No Book* do evento concentramos
todo o projeto e as diferentes
informacgdes necessarias para cada
fornecedor e equipe




Passo 4 - Pos-venda (Execucao)
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Recepcionar e
coordenar
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de
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Nao pregar, colar ou grampear
paredes e piso do local do evento.




Passo 5 - Pos-venda (Execucao)
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Midias sociais
Portais

Clientes (boca a boca)

Fornecedores (Cerimoniais,
Casas de Festas, Buffets e ete)




Funil de Vendas X Jornada de Compra

/

> Conteudo 20/05




Proxima LIVE

20/05 - AUMENTE SUAS VENDAS EM MAIS DE 70%

Vou revelar o modelo que seguimos no atendimento
comercial que aumenta muito a nossa conversao em vendas.
Nos faz ter mais de 70% de fechamentos.

e Como identificar a "temperatura” de propensao a
compra do cliente?

e (Quais informacoes entregar em cada momento para
conduzir & compra?

e Usando gatilhos mentais



Decoracao de
Eventosde A a Z

18 a 22 de maio as 19h

Desvendarei os segredos do que
¢ viver de sonhos e o novo
mercado pos pandemia.

com Rachel Serrat

decoradora ha 11 anos com
mais de 700 eventos realizados

Lo

¥ 3 |
a @rachelserrat.oficial §

Inscreva-se
https://bit.ly/lives-decoraz

Grupo Telegram
https://bit.ly/grupo-decoraz

Slides da LIVE
https://bit.ly/decoraz-slides-1905



https://bit.ly/lives-decoraz
https://bit.ly/grupo-decoraz
https://bit.ly/decoraz-slides-1905

Me ajuda a divulgar?

Decoracao de

Comente este post no

meu feed do Instagram Eventos de A a Z
marcado 2 ou 3 18 a 22 de mazio as 19h
s N Desvendarei os segredos do que

amigos(as) que tém & vives He ror s o b
. ~ mercado pos pandemia.
interesse em decoracao

com Rachel Serrat
de eventos ¢ decoradora ha 11 anos com

mais de 700 eventos realizados
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