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Passo 1 - Pré-venda

Funil de 
vendas Propostas

Neg.Fech
simNão Visita

Técnica*

Elaboração de 
Contrato

sim
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conhecemos o local e com o cliente na 
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sim
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Passo 2 - Pós-venda (Planejamento)

Elaboração de 
Projeto

Visita Técnica* somente quando o 
parceiro não conhece o local ou termos 

uma criação nova.

Sim

1a 
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Passo 3 - Pós-venda (Organização)

Book* do 
Eventos

sim

No Book* do evento concentramos 
todo o projeto e as diferentes 
informações necessárias para cada 
fornecedor e equipe

Tudo 
pronto?
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Montagem
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Execução



Passo 4 - Pós-venda (Execução)

Não pregar, colar ou grampear 
paredes e piso do local do evento.Execução Montagem

Do evento

Recepcionar e 
coordenar 
atividades
dos fornecedores

Coordenação do 
cronograma de 
atividades
de produção

Verificação de 
todos os
itens 
contratados

Entrega 
Do evento
Fotografias

Vistoria
 de 
entrada



Passo 5 - Pós-venda (Execução)

Execução Desmontagem 
do evento

Recepcionar e 
coordenar 
atividades
Dos 
fornecedores

Devolução de 
itens dos 
clientes

Verificação
Itens 
recolhidos

Vistoria
 de 
saída



Pré vendas
Canais de 
entrada

● Mídias sociais

● Portais

● Clientes (boca a boca)

● Fornecedores (Cerimoniais, 
Casas de Festas, Buffets e etc)



Funil de Vendas X Jornada de Compra

Conteudo 20/05



Próxima LIVE
20/05 - AUMENTE SUAS VENDAS EM MAIS DE 70%

Vou revelar o modelo que seguimos no atendimento 
comercial que aumenta muito a nossa conversão em vendas. 
Nos faz ter mais de 70% de fechamentos.

● Como identificar a "temperatura" de propensão a 
compra do cliente?

● Quais informações entregar em cada momento para 
conduzir à compra?

● Usando gatilhos mentais



Inscreva-se
https://bit.ly/lives-decoraz

Grupo Telegram
https://bit.ly/grupo-decoraz

Slides da LIVE
https://bit.ly/decoraz-slides-1905

https://bit.ly/lives-decoraz
https://bit.ly/grupo-decoraz
https://bit.ly/decoraz-slides-1905


Me ajuda a divulgar?

Comente este post no 
meu feed do Instagram 
marcado 2 ou 3 
amigos(as) que têm 
interesse em decoração 
de eventos.


